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OSTIM TEKNIK UNIVERSITESI
SOSYAL BILIMLER ENSTITUSU
GIRISIMCILIK YUKSEK LISANS PROGRAMI
DERS iZLENCE FORMU

GRS 501 GIRISIMSEL PAZARLAMA

Dersin Adi IE(?(STJ Donemi | Teorik | Uygulama | Laboratuvar | Kredi [ AKTS
Girigimsel
Pazarlama GRS 581 1 3 0 0 3 7,5
Dersin Dili Turkce
Ders Durumu Zorunlu
Ders Seviyesi Yuksek Lisans .
Derste Kullanilacak Ogrenme ve Ogretme Teknikleri égl;’tl\r%k"l;aggrlrilgi’%?g;g Seminer, Ornek

Dersin Amaci

Bu dersin amaci pazarlamanin temel ilkelerini, dijital pazarlama siire¢lerini ve girisimcilik odakli
giincel pazarlama yaklagimlarini 6grencilere aktarmaktir.

Ogrenme Kazanimlari

Bu dersi basariyla tamamlayabilen 6grenciler;
» Girigimcilik ve pazarlama konusunda literatiirdeki temel kavramlara hakim olacak,
= Bagaril1 pazarlama uygulamalarinin 6zellikleri kesfedecek ve yaptiklart hatalar1 bilecek,

» Uriiniin sunumu konusunda gorsel iletisim materyalleri gelistirebilecektir.

Dersin Icerigi

Ders kapsaminda 6grencilere pazar yapilarini analiz etme, hedef kitle belirleme, miisteri odakl iiriin

gelistirme, fiyatlandirma ve dagitim stratejileri olusturmaya yonelik teorik ve uygulamaya doniik

yontemler aktarilmaktadir. Girisimcilerin ig fikirlerini basarili bir sekilde hedef kitleye sunmasina

yonelik gorsel iletisim tasarimui siiregleri uygulamali olarak derste islenmektedir. Giincel pazarlama
aklasimlar ve dijital pazarlama siirecleri derste incelenmektedir.
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Haftahk Konular ve Ilgili On Hazirhk Cahsmalari

Hafta Konular On Hazirhik
e Tanisma
Tanigsma, dersin tanitimi1 e Dersin islenis Sekli
. e Ders Izlencesinin Paylagimi ve Agiklanmasi
1-2 Pazarlamaya Giris o Pazar tanimi
¢ Endiistriyel ve tiiketici pazar1 ayrimi
e Pazar Bolimleme
e Pazar BOlimleme Stratejileri
Pazar_lamanm e\_/rimse! e Pazarlamanin evrimsel siireci
3 stireci ve temel ilkeleri e Pazarlama tanimindaki degisiklikler
o 4P kapsami ve ozellikleri
e Malin boyutlari
Gorsel Iletisim Tasarmmi o {letisim kavrami
4 . Bﬁtﬁnlesik pazarlama iletisim kavrami
o [letigim stratejisi belirleme
o AIDA modeli
Gorsel Iletisim Tasarmmi e Kullanilan programlar
5 Temel Kavramlari » Lisanslama ve etik
e Dekupe, degrade, renk kodu, renk modu kavramlari
Pazarlamaya Ydnelik e Adobe CC lisansi
6 Igerik Geligtirme ¢ Photoshop programi kurulumu
¢ Photoshop dosya agma ve kaydetme islemleri
e Photoshop temel araclari
7 Ara Sinav
Pazarlamaya Y 6nelik e Dekupe islemleri
8 Igerik Geligtirme e [s1k islemleri
e Font islemleri
Marka Y 6netimi e Marka kavrami
9 e Marka tescil surecleri
e Domain tescil suregleri
e Ambalaj ¢alismalari
Pazar ve Rakip analizi e Strateji tuvali
10 e Alg1 haritasi
e Google Trends
T Dijital Pazarlama ¢ SEO & SEM
e E-mail pazarlama
1 Dijital Pazarlama e Influencer pazarlama
¢ Sosyal medya pazarlamasi
Miisteri Iliskileri e Miisteri iligkileri yonetimi kavrami
13 Yonetimi e Miisteri iliskileri yonetiminin amaglar1
e Sikayet yonetimi
Sosyal Medya Y 6netimi e Planli paylasimlar
14 e Sponsorlu icerikler

e Isletme hesaplari
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Sosyal Medya Y 0netimi e Faturalandirma
15 o i¢erik yonetimi
e Veri analitigi

16 Final Simavi

Ders Kitaplari/Kaynaklar/Materyaller:

Biitiinlesik Bir Yaklasim. L. ildeniz, Cev.), Ankara: Nobel.
Yayincilik.

https://learndigital.withgoogle.com/dijitalatolye/courses

Diger Materyaller: Google Dijital Atolye. (2023, Ocak 25). Online kurslar.

Ders Kitabi: Kingsnorth, S. (2017). Dijital Pazarlama Stratejisi: Cevrimici (Online) Pazarlamaya

Ek Kaynaklar: Aktepe, C., Bas, M., & Tolon, M. (2009). Miisteri iligkileri yonetimi. Detay

Degerlendirme Sistemi

Cahsmalar Say1

Katki

Pay1 (%)

Devam

Laboratuvar

Uygulama

Alan Caligmasi

Derse Ozgu Staj (Varsa)

K¢tk Sinavlar / Stadyo /Kritik

Odev

Sunum

Proje

Rapor

Seminer

Ara Smavlar /Ara Jiiriler

40

=

Yariyill Sonu Sinavi /Genel Jiiri

60

Toplam

100

Yariyll I¢i Calismalarinin Basar: Notuna Katkisi

40

Yariyill Sonu Calismalarinin Basar1 Notuna Katkisi

60

Toplam

100

AKTS / Is Yiikii Tablosu

Faaliyetler

Adedi

Sdresi
(Saat)

Toplam Is
Yuki

Ders Saati (Siav Haftalar1 Dahil): 16 x toplam ders saati)

16

48

Laboratuvar

Uygulama

Derse Ozgu Staj

Alan Arastirmasi/Calismasi

40

Ders Dis1 Aktiviteler

Sunum/Seminer Sunumu

10

10

Projeler

Raporlar

Odevler
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Kiigiik Smavlar/Stiidyon Kritigi

Ara simavlara/Ara Jiiriye Hazirlanma Siiresi 1 35 35

Yartyil Sonu Sinavina /Genel Jiiriye Hazirlanma Siiresi 1 50 50

Toplam Is YUKU (183/25 = 7,5) 183

Dersin Ogrenme Kazanimlar1 Katki Diizeyi

Katki Diizeyi

No Ogrenme Kazanimlari 1121314

Girisimcilik ve pazarlama konusunda literatiirdeki temel kavramlara

LIS hakim olacak,

Basarili pazarlama uygulamalarinin 6zellikleri kesfedecek ve

L yaptiklari hatalari bilecek,

HKolH | K i

Urliniin sunumu konusunda gorsel iletisim materyalleri

_— gelistirebilecek,

Ders Ogrenme Kazanimlari ile Program Yetkinlikleri Arasindaki Iliski
Girisimcilik (Tezsiz) Yiiksek Lisans Programi

o Og Toplam
Nu Program Yeterlikleri Kaz%rlf,'}:ﬂ;n Ep[ki

OC1]0C2] OC3| (1-5)

1 Bir 1s fikrini ticarilestirip girisime dontstiirebilir ve basarili bir X | x X 5
sekilde yonetebilir.

Alani 1le 1lgili teknogirigim, sosyal girifimcilik, 1s modeli kanvasi,
2 surddrdlebilirlik, tohnum sermaye, melek yatirim, bootstrap gibi X 2
temel kavramlar1 aciklayabilir.

Yenilik¢i ve yaratici diisiinme becerisiyle girisimeilik firsatlarini
3 saptaygblilir ve kendisi dogru zamanda ve dogru yerde firsat
aratabilir.

Girisimei liderlik, pazarlama, hukuk ve etik kavramlarini bilir ve
Onetim sireclerinde bu bilgileri kullanabilir.

Alan1 1le 1lgili gilincel bilgileri takip edebilir, yenilikleri
0ziimseyip uygulama alanina aktarabilir.

X | X | X | X

Stratejik ve finansal planlama yetenekleri ile bir 15 plam
gelistirebilir.

Girisimlerde, sirketlerde ve kurum/kuruluslarda etkin bir sekilde
lkullanabilecegi temel teknoloji yetkinliklerine sahiptir.

Yeni Urin ve hizmet gelistirebilecek tasarim ve yenilik
becerilerine sahiptir.

X
X | X | XX
X

Bilimsel nitelikli arastirma yapabilir, analiz edebilir ve
raporlayabilir.

© (00| N[O | o] P>

X

Is fikrinin uluslararasi pazarlarda operasyonel siireclerini
10 iriitebilir. X X

X
als|lw|lalo| &~ 0|k

Y oneticiler, calisanlar, acenteler gibi bir girisimin i¢ paydaslari ile X

11 letkili sekilde iletisim kurabilir.

Miisteriler, %atmmcﬂar, tedarikciler, borg verenler ve diizenleyici
12 dlzuruggll_ar gibi bir girisimin dis paydaslar ile etkili sekilde iletisim X 5
urabllir.

Bir girisim faaliyeti icerisinde siirdiiriilebilir nitelikte etik Kultur
13 oelistirebilir. X | X 3

Bir ekip icerisinde ekip Oyesi olarak sorumluluk alabilir ve ekibin
14 |diger tyeleri ile koordinasyon igerisinde etkin bir sekilde X 2
calisabilme becerisi gosterebilir.

Toplam Etki 51
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Politika ve Prosedurler

Web sayfasi: : https://www.ostimteknik.edu.tr/girisimcilik-tezsiz-yuksek-lisans-programi-1449

Smavlar: Smavlar, 6grenmenin ¢esitli boyutlarini1 degerlendirmeyi amaglamaktadir: kavram ve teori
bilgisi ve bu bilgiyi durumu analiz ederek, problemleri ayirt ederek ve ¢ozumler dnererek gergek
diinyadaki fenomenlere uygulama yetenegi. Yazili sinavlar iki tiir olabilir, yani. ag¢ik uglu sorular,
ayni zamanda problemler veya ¢oktan se¢meli sorular seklinde de olabilir. Dava, ek disiplin cezas1
icin Dekanliga da taginabilir.

Odevler: Kisa Smavlar ve Ev Odevleri (Odevler) uygulanabilir. Odev hazirlanirken Bilimsel
Aragtirma Etik Kurallar1 ¢ok onemlidir. Ogrenciler dis kaynaklardan kullanilan herhangi bir
materyale atifta bulunma konusunda dikkatli olmali ve bunlar1 uygun sekilde referans almalidir.

Kacirilan sinavlar: Bir sinavi kagiran herhangi bir 6grencinin, mazeret sinavina girebilmesi i¢in
resmi bir saglik raporu getirmesi gerekir. Saglik raporu bir devlet hastanesinden alinmalidir.

Projeler: Projeler (ders gerekliliklerinin bir parcasiysa) intihal yapmadan bireysel olarak veya
gruplar halinde ger¢eklestirilebilir.

Devam: Devam kosullar1 donem basinda ilan edilir. Ogrencilerin genellikle her dénem derslerin
en az %70'ine katilmalar1 beklenir.

Itirazlar: O grenci notunda maddi bir hata tespit ederse, Fakiilteye veya Boliime itiraz etme
hakkina sahiptir. Iddia incelenir ve 6grenci sonucu hakkinda bilgilendirilir.
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